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Jo paserels atinosrne. a portafolio de

ricana de pagos Kushki
a Chile tras adquirir a la fintech local
QVO, fundada por Oscar Quevedo, Wal
do Uribe y Matias Menich, luego de una
mediacion del fondo de inversion Mag-
ma Partners. Desde entonces, los ahora
socios chilenos han sido testigos del

el mercado interno y externo. Tanto *

~
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de pagos con “genes

asi que antes de finalizar mayo y
tras cerrar una ronda Serie B de
USS 86 millones, Kushki vuel-
ve a ser noticia, aunque esta
vezanivel global. Segiin afirma &
el emprendedor serial ecuato- g
riano Aron Schwarzkopf, co-
fundador y CEO de Kushki,
“hemos roto el récord de va-
lorizaci6n en esta serie, por-
que hay otras empresas que
rompieron precedentes en g
series A y C". Y se refiere a
ese hito como compania la-
tinoamericana respaldada
por grandes fondos de capi- &
tal de riesgo, que tras lare- g
ciente ronda elevd su valori-
zacion a US$ 600 millones.

Cabe destacar que en el
aio de pandemia, Kushki,con *®
alrededor de 500 clientes y pre-  ®
sencia en Colombia, Ecuador,
Perd, México, Guatemala y
Chile, también cerré una Se-
rie A de USS 8 millones.

Respecto del hito mds re-
ciente, Schwarzkopf expli-
ca que “fueron varios me-
ses de trabajo y al final con-
seguimos muy buenos inver-
sionistas. Es bastante
raro que una empresa
de poco més de cua-
tro anos, porque la
fundamos en 2017,

alcance este tipo de
valorizacién. Es gra-
cias al trabajo en va-

rios paises, incluyendo
la gran oficina en Chile”.

El emprendedor revela que el
levantamiento incluy6 a fondos de in-
version chilenos como Magma Par-
tners; junto a reconocidos venture ca-
pital latinos como Kaszek Ventures
(de Hernan Kazah, uno de los funda-
dores de Mercado libre) y el mexicano
DILA Capital; ademds de fondos glo-
bales como Softbank.

“Todo este capital ird a los distintos
paises, especialmente Chile, para po-
der traer mas talento y acelerar nues-
(rainfraestructura para facilitar el mo
vimiento de dinero en la regién a tra-
vés de los pagos. El crecimiento ha
do gigante, este mes contratamos
100 personas y atin quedan 200 roles
abiertos”, afiade el CEO de Kushki, fir-
ma que se inicié con tres colaborado-
res, que hoy tiene més de 250 y pro-
yecta cerrar el afio con 500,

OPERACIONES EN CHILE

Schwarzkopf sostiene que “hasta
hace un tiempo, en paises como Chile
habia muy poco incentive de nego-
cios, dado que todo estaba muy mo-
nopolizado para innovar y tener mejo-
res servicios. Pero creo que actual-
mente nos favorece que haya mis fin-
tech y que empresas coma Transbank

chilenos” es valorizada en

CERRO RONDA POR US$ 86 MILLONES

shki: la plataform%

US$ 600 millones y se

“Somos parte de
un grupo de
fintech
latinoamericanas
que estd haciendo
historia”,

ARON

trabajen con nosotros para acelerar la
digitalizacion”

La fintech hoy tiene como fuertes
ensu infraestructura ofrecer a empre-
sas transacciones internacionales,
pago recurrente por débito y erédito,
ventas por redes sociales sin necesi-
dad de sitio web y procesos de con-
version con minima friccién. En Chile
tienen clientes como WOM, Virgin,
Sura, Justo, Aguas Andinas y Unired.
A futuro en el pafs buscan triplicar su

Cofundador y CEQ de
Kushki

presencia en el mercado de pagos de
firmas i “El
impacto de Kushki al llegar a un pais
como Chile es la innovacién. Nuestra
infraestructura esta pensada para
empresas grandes, masivas, altamen-
te transaccionales. En Chile quere-
mos triplicar nuestra presencia, lo
més rapido que podamos”, subraya
Schwarzkopf, quien reconoce que la
pandemia mostrd que esto es posible.
“Nuestra meta es potenciar toda la in-
fraestructura regional de pagos, sobre
todo en Chile”, recalca.

En tanto, Nathan Lustig, managing
partner de Magma Partners, conside-
ra que “los pagos digitales online solo
van a seguir creciendo a medida que

expandird en el pais

La pasarela de pagos latinoamericana
recibié fondos de grandes y conocidos
operadores de la industria del venture capital,
como Softhank, Kaszek Ventures y DILA
Capital. "Nuestra meta es potenciar toda la

4 5 L 4
infraestructura regional de pagos, sobre todo &
en Chile”, afirma el CEQ de la startup,
Aron Schwarzkopf.
ANDREA URREJOLA MARIN
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mds personas realicen compras en li-
nea. Kushki tomard un rol clave en es-
ta transicién, no solo en Chile, si
que alo largo de Latinoamérica”.

DE LA REGION AL MUNDO

Carlos Medeiros, socio de Softbank,
comenta que “la visién a largo plazo
de Kushki y su infraestructura tecno-
légica de vanguardia, estd alineada
con lavisién de Softbank para la trans-

acion digital en Latinoameéric
Estamos impresionados con sus lo-
gros y el répido desarrollo que han al-
canzado en tan poco tiempo, sobre to-
do por el mimero importante de em-
presas grandes que estan utilizando
su infraestructura en toda la regién”.

Desde Kushki destacan que su alta
valoracién es apenas una muestra de
como las fintech de la region estin lla-
mando la atencién de fondos de in-
version globales. Tras ellos, dicen, vie-
nen muchas seale-ups en el mismo ca-
mino de alcanzar la estatura de gigan-
tes tecnoldgicos. “Somos parte de un
grupo de fintech latinoamericanas
que estd haciendo historia”, concluye
Schwarzkopf.
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El premio para los
creadores de Ke-
llun en una beca

para asistir al
programa Babson
Build de pregrado
que imparte la
universidad esta-
dounidense.

Start-Up Chile,
cerro ronda
semilla

Wiiru, emprendimiento argentino
creado en 2018 y apoyado por Start-Up
Chile, cerrd con éxito su ronda de capital
semilla por US$ 800 mil, la que fue
liderada por Kalei Ventures y seguida
por otros tres fondos —Ciro Ventures,
Promedon Group e Incutex— junto a
inversionistas angeles. La firma de ana-
litica de datos, que brinda innovacion,
productividad y eficiencia de costos a
prestadores de salud indicd que los
fondos serdn destinados a la consolida-
cion internacional de la startup, que ya
estd presente en Argentina, Espaiia y
Chile. "La salud necesita, y esta atrave-
sando, una transformacion digital que
requiere de empresas tecnoldgicas revo-
lucionarias y desafiantes que |a poten-
cien”, afirma su cofundador y CEO,
Luciano Taurn.

"Wiru responde a los desafios que
plantea el futuro de la salud con una
solucidn centrada en las necesidades del
paciente y la generacion de valor, con un
Gptimo costo-beneficio clinico para los
prestadores. Estamos muy contentos de
haber liderado la ronda”, dice Tomés
Braun, general partner en Kalei Ventures.

Babson premia

a plataforma de
beneficiencia de
jovenes chilenos

Los alumnos de 52 afio de Ingenieria
Comercial de la UDD, Tomas French-
Davis y José Ignacio Aracena, obtuvie-
ron el primer lugar en el concurso Bab-
son Collaborative
Student Challenge
2021 —organizado
por Babson College,
una de las principales
escuelas de negocios
de EE.UU.—, con
Kellun, una platafor-
ma digital que co-
necta a voluntarios,
donantes, iniciativas
sociales emergentes,
ONG y empresas.
para crear el primer
ecosistema de opor -
tunidades benéficas
de Chile

En esta cuarta
version de la com-
pentencia curso, los
proyectos debian apuntar a los Objetivos
de Desarrollo Sostenible de la ONU para
2030. "El haber ganado significa un paso
més cerca de nuestra meta y nos abrird las
puertas que hemes estado buseando
tocar”, resalta Aracena. Y French-Davis
aiade: “El premio nos da la posibilidad de
pasar de ser un proyecto con impacto a
una verdadera starfup de escala global”.
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